Projekt: Sales Pipeline

Aufgabenstellung: Basierend auf dem Prinzip der sog. "Umsatzerwartung aufgrund von Bearbeitungszustanden einzelner
Kundenkontakte" wurde ein Tool zur Steuerung und Kontrolle der Verkaufsmitarbeiter erstellt. : ;
Supervisor und Verk&ufer haben dabei unterschiedliche Tool- und Bearbeitungsrechte. é
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Projekt: Sales Pipeline

Aufgabenstellung: Basierend auf dem Prinzip der sog. "Umsatzerwartung aufgrund von Bearbeitungszustédnden einzelner

Kundenkontakte" wurde ein Tool zur Steuerung und Kontrolle der Verkaufsmitarbeiter erstellt. : ;
Supervisor und Verkaufer haben dabei unterschiedliche Tool- und Bearbeitungsrechte.

Creativity

@Qahei Bearbeiten Ansicht gnﬁ]gen Format Extras Daten Fenster ? Consulting

Dl r=1r:Y a 83% - @ . g = = € , Communication
| | = Risch
| P H . H Tage Gesamt Sales-Forecast: Verloren
¢  Sales-Pipeline: Supervisor Farben import Export s e —
31-60 22,934 € 589 €
Bearbeiten| Soricren | §s= ]“ ! I. I& k qul_ I";; @ fia ﬂ Beenden || 61.90 12,303 € - €
90 + 76,870 € - €
arkiufar- Risch 3 £sA 119,234 €
Bearbeiten

Fands ont band Produz Interess Bedeu ion Sales-Forecast
Handler Kunde = tung Verkiufer: [Risch [ohne Datum)
GK-EE:‘: IEK.R}(I\},']L DE H | c = 284 €
AEEFEET ¢+l exzez0  DE H | ¢ | Kunde: | Risch Risch 284€
Lxepell 0 +4Opesm2 DE H | c 5 3 95 €
<0l s Tme4laE 200 DE P | A B | Kitzingen EizsaEh 09 140
=l TmeslOg 20w DE P | A IEs [oe =] [oE 3IT.000€
= 8Os S OmNpés  DE P K ;] 164 €
SeExmY, = wm =005 #f DE H l ] Prod e nicht zu erreic 22¢€
=0z, slpmezsm DE P I o i=at==a - =l [n erschoben a20¢
=& =m0 DE H i C | interessent/kunde: | 1 j f - €
wmESY DE P I A 2570€
=== T DE H I 8 | Bedeutung: [ c ~l e 280€
ALO0oSem DE P K B 200€
sym DE P | 5 | Produkte: | sonderigsung _~| |sonderissung proge
ZeOnosun L i ! £ | Datum Erste Aktion: 01.07.2008 (s
4 SlL+M.e DE P | B Sium Ers on | gl Angebot 5.198€
al+e DE P l B | Umsatz erwartet: | 473 473 4389 €
Fos, MY DE H | B 1225€
axall. DE P K A || Geplanter Kauf: | 01.09.2008 01.09.2008 77e
S il e0e00% DE H I c . = 3 ST = 180€
Besgen= sOenmg e DE H | c Akquise Status: | D1 Positives Signal {miindlich) j D1 Positives Signal (miindlich) 2138
umpzie #'S0&e.0 DE ] K I [ 60% 50% Tk ansc 1575€
e OOedss fatal Stz DE P I B Angebot 4541 €
eOJe0s& ARG DE P I g || Machste Aktion: | Termin Termin Angebot 3535 €
OvesilO L 1 T Er ] DE P I B 3 2840 €
A0S ollmoelmar DE H i ¢ || Timestamp: | 22.08.2008 13:24:38 s
IOM4EN e L LILE DE P K 8 B13€
Hat Ty 1Z2 somml DE P K ] < [F5] ‘ [F6] > ‘ 15 ‘ L&schen ‘ Farben Exit 2 E
ZOeel, tosa ¢omml DE P K B 75€
ExexOn i +00% DE P K B T oT T LED oo O = TTECTITE T 2135€
=eogr =m0 iTemlipég DE H K B Mrz. 08 28.850€ [Dez. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachhaken 10.098 €
fed-rte (o Trrgl| u ] +TOamie DE P | B Jan. 08 12030€ Ok 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen beziiglich Angebot 4211 €
S #mll & +S0fe0%:  OE P I B Mai. 08 148%€ Sep 08 D1 Posttives Signal (mindlich} 0% Nachfassen 895 €
cHEY M mell 0 SN0o040 e DE P K B Jan. 08 8600€ Feb. 09 DO Entscheidungsprozess luft 35% H. 253110 ruft mich zuriick, wenn 3.010€
aFfle =llmllt =0xH00m DE P I c OKk. 07 11.350€ Jan. 09 NO Negativ, follow-up 5% zu langfristig, an Se =4+ Gbergeber SBBE
a0+ %m0 2 ¢Oe+ xm DE P K B Jan. 08 1661€ Mai 09 NO Negativ, follow-up 5% Nachhaken 83€
A0 +xEm DE H | c Jan. 08 2.250€ Mov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% nachfassen 788 €
PO eE Fl xme RN 0% DE P | B Sep. 07 1733€ Sep. 08 CO Prasentationstermin vereinbart 15% Nachfassen 260 €
sz Zmal sl OO0 Anans  DF P I £ lan & 1999€ Okt 08 O Présentationstermin versinhart | 15%  nachfassen ann €

« gl 4[» b start { Indexwerte ', Sales-Pipeline / |«

Ansicht der Werkzeuge fiir den Supervisor und Datenbearbeitungsmaske
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@ = £ e

o @ .| | Wingdings

€ %

£00

oo 8 8 |
| A ~| =| flying - T, sales and senvices
Ly i i Tage Gesamt SalesForecast: Verloren
Sales-Pipeline:
(24 Farben Import |  Export o ot -
=
31-60 22.964 € - =
Bearbeiten | Soricren ‘ & ! Beenden || 6190 12.803 € . &
= 90 + 76.870 € - €
v - -
Verkdufer: Risch Stand: 16.09.2008 Gesamt 119.263 € - @
Jabl
Produz. Interess Bedeu- Datum erste. Umsatz  Geplanter . . Sales-Forecast
| Kunde Ort Land Handler| Kunde | tung Produkte Akdion e Akquise-Status KWF Nachste Aktion (ohne Datuml]
& Femem = ®ed =005 #0 DE H I B Sep. 07 10.585€ Sep. 08 A0 Adresse unbearbeitet 2% Herr @007 mm ist nicht zu erreic 212€
=Vl =l m+4ll.04 2.0 DE P I A Dez 07 51400€ Jan 09 B0 Adresse in Bearbeitung 10% Vorentscheidung Feb. 09 5.140€
N dpImA el 0 OHM.OM+mm DE P | [ Jan. 08 1999 € Okt. 08  CO Prasentationstermin vereinbart 15% nachfassen 300€
SPROKeE BN xmeM OV DE P | B HEUI T Sep. 07 1.733€ Sep. 08 CO Prasentationstermin vereinbart 15% Nachfassen 260 €
N Redrlri DE P I A PREMIHAST Mrz. 08 14850€ Okt 08 C1 Angebot versandt 20% Angebotsbesprechung 2970€
T | suenol 40 DE P | B rmIEMoMIeo Mrz. 08 14720€ Okt 08 C1 Angebot versandt 20% Workshop 2844€
il S+ QNS ol mfam: DE P | c ¥ Jul. 08 2139€ Dez. 08 C1 Angebot versandt 20% Telefonieren 428€
= [N =m=0 0 #O+Xe 0O DE P I c ¥ Jun. 08 1323€ Nov. 08 C1 Angebot versandt 20% Nachhaken 265€
= | fuE SN~ w0 DE P | B ¥ Jul. 08 128%€ Jan. 09 C1 Angebot versandt 20% Termin 258€
A lanAannmem caczall mdos  NF P K R e Aun 08 1000E 0k 02 01 Annsbnt versandt 0% Telefoniersn a0nE

Ansicht der Werkzeuge fiir den Verkaufer
(Kundendaten sind nur zu Demonstratinszwecken verschliisselt dargestelit!)
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Projekt: Sales Pipeline

Aufgabenstellung: Basierend auf dem Prinzip der sog. "Umsatzerwartung aufgrund von Bearbeitungszustanden einzelner

Kundenkontakte" wurde ein Tool zur Steuerung und Kontrolle der Verkaufsmitarbeiter erstellt. ; :
Supervisor und Verk&ufer haben dabei unterschiedliche Tool- und Bearbeitungsrechte.

rosoft Excel - 48 Sales-Pipeline DE (MUSTER).xls

Creativity
J@ Datei Bearbeiten Ansicht Einfiigen Format Extras Daten Fenster 2 Consulting
- P § e — = — , Communication |
DSES &RT|[s BB |[o-o @425 @@ -0 [ -w-Fxru &K F e ub—e
| | =
S i ina* H Tage Gesamt Sales-Forecast: Verloren
Sales-Pipeline: Supervisor e
B Farben Import Export 0-30 6.626 € - i
31-60 22934 € 589 €
Boarbeiten | Sorticion s==|]‘ !l | | | |L| Il.l.l.ll.l H (] *‘ ()| Beenden || 61-30 12803 € -
_'_ 90 + 76.870 € - €
v
ales Pipeline - Farbe Stand: 16.09.2008 Gesamt 119.234 € 589 €
[eel
Produz | [; 1 Sales-Forecast
= Kunde ot tand 0] [ A0 Adrasse Unbearbeitet | Akquise-Status fohne Daturt)
= T SxHeExml, DE H Sep. 08 D1 Positives Signal (mindlich) 80% Termin 284 €
EH frle Jm Xy el +l eEes0 DE H BO Bearbeitet | Sep. 08 D1 Positives Signal (mandlich) 80% Termin 284 €
Ei =Wl =N W4l 04 2.0 DE P Jan. 09 BO Adresse in Bearbeitung 10% Vorentscheidung Feb. 09 5.140€
= | =Yl =N w4l 04 = O DE P (ai] ! i inh | Jan. 09 ED Vertrag unterzeichnet 100% Vorentscheid Feb.09 37.000€
F | =ipoileomem il Omllpés DE P Sep. 08 NO Negativ, follow-up 5% Nachfassen 184 €
S| | Aemum, 1 mm =00eS #1 DE H Sep. 08 AD Adresse unbearbeitet 2% Herr @0 O ZEmM jst nicht zu erreic 212€
| O, [liE=trtr | DE P Apr. 05 NO Negativ, follow-up 5% auf unbestimmte zeit verschoben 420 €
= | = sl w0 LOP 40 DE H Okt. 08 N1 Megativ, féll raus 100% Nachfassen - €
% | zeooosas Soel xmOxm DE H D1 Positives Signal (miindlich) | Jan. 09 D1 Posttives Signal (mindlich) 80%  nachfassen 670€
) S+l - =ju B VN DE P Nov. 08 DO Entscheidungsprozess luft 35% MNachfassen bezlglich Angebot 5198 €
T el ee DE P _ N Nov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen 4869€
An DE H ED Vertrag uinterzeichnet Nov.08 DO Entscheidungsprozess liuft 35%  nachfassen 1225¢€
ahl DE P Jan. 09 NO Negativ, follow-up 5% Zuruckgestelt Tr€
N0 Negativ (Follow
m Sel0ed:= cO+m40 DE H up) | Okt. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% telefonieren 213€
SHDpRL e & S0&;e.0 DE P Jan. 09 DO Entzcheidungsprozess lduft 35% will bei BILOI4+h  §“E5+¥ ansc 1575 €
4 | ¢'0o0enss onsum DE P N1 Negativ (Fallt raus) OKt.08 DO Entscheidungsprozess liuft 35%  MNachfassen beziiglich Angebot 4641€
| e00e0sz [eT-T %-~4-r 1 DE P Okt. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen bezlglich Angebot 3535€
Ovesl O RE 1 L ErL ntscheidungsprozess lau nachfassen
v DE P Okt. 08 DO Entscheid lauft 35% hf: 2540 €
® EHubr) ¥-g s m el mr DE H MNov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Machfassen 366 €
20N +ENe 254 Ll Oexm DE P Okt. 08 DO Entscheidungsprozess lauft 5% Hachfassen 613 €
g | 20l Lza ¢vmm| DE P Alle Farben! Sep. 08 NO Negativ, follow-up 5%  Machfassen 231€
S zoeen, BoEa #vmml DE P Sep. 08 MO Negativ, follow-up 5% Machfaszen 75€
EmxexO0 21 #+00V: DE B _ Wirz. 09 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachhaken 2135€
—egr slmall0 SSemllpi DE H Keine Farben! Dez. 08 DO Entscheidungsprozess liuft 35%  Machhaken 10.088€
ol oSO +z02lmi}e DE P Okt. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Machfassen bezlglich Angebot 4211€
. TR +S0443% DE P oo Sep 08 D1 Postives Signal (mindiich) 80%  Nachfassen 899€
ES Cxm, =m0 SO0+ m DE P Feb. 08 DO Entscheidungsprozess liuft 35% H. 225310 ruft mich zuriick, wenn 3010 €
4IdMe =N m+¢ll! =0x500m DE P Jan. 09 NO Megativ, follow-up 5% zu langfristig, an S8 #+ Gbergeber S6B€
E SO« xml 3 2 c0cel xm DE P K B rmaMauleds Jan. 08 1661€ Mai 08 NO Negativ, follow-up 5% Nachhaken 83€
4 |smpmaRlo sHmm DE H | C sell+sm=e0so Jan. 08 2250€ MNov.08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% nachfassen T88€
S0 e #l¥m+GM aY DE P | B rmadeMIe Sep. 07 1.733€  Sep. 08 CO0 Prisentationstermin vereinbart  15% Machfassen 260 €
hes AmAl el o CLon - I L% - lan IR 1999€ Okt 0& C0 Pri i min inhart  15%  nachfassen ann £
« gl [N Start { Indexwerte ) |«

Die Bearbeitungszustiande der einzelnen Kundenkontakte kénnen farbig markiert werden
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000

DEHASRY|[$RBS |0 |[@ 5 & L L [B@Go% - ]| g -0 -|Exu A= | € %
Ag =] =| Risch
e = T Gesamt Sales-Forecast:  Verl

Sales-Pipeline: Supervisor S o . Tage e — e

31-60 22934 € 589 €

Beaheisml Sortieren | $>> B A& 7| *‘ Beenden || 61.90 12.803 € - €

USE YRCARTN N | ] £ s i B

Verkdufer: Risch Stand: 16.09.2008 Gesamt 119.234 € 589 €

Datum erste
Aktion

Produz Interess Bedeu-

d Handler Kunde tung

Kunde Ont Lan Produkte

BaL A aRKE|

Komplette Liste Farbig dargestelit.

oxeENmLI  DE H 1 L Imaide7+em Jul. 08 473€ .

ABOITe ¢l exeza  DE H 1 C el smedsa Jul. 08 473€  Sep. 08
Okt. 08

=Vl =l me#l 04 2l O 1 A IEANSKAST Dez.O07 51400€  Jan. 0%
=l m+41.0g 2l.0e 1 A SEbD T Dez.07 37.000€ Jan 08
Nneozam  #lORILNE K B TamiOv%Oss Mrz.08  3.285€ Sep. 08
w0 w0063 40 [ B ellO0en) = Sep.07 10.595€  Sep. 08

_ it | 1 C imaxsxaem Ok.07  8400€ Apr. 09

Okt 08

Okt. 08

Sep. 03

Okt 08

Jan. 0%

Jan. 09

Nov. 08

Nov. 08

Akquise-Status

D1 Posttives Signal (mandiich}
D1 Posttives Signal (mindlich}

B0 Adresse in Bearbeitung
E0 Vertrag unterzeichnet
NO Megativ, follow-up

Al Adresse unbearbeitet
MO Megativ, follow-up

284 €

60% Termin 28B4 €
10% Vorentscheidung Feb. 09 5140 €
100%  Worentscheid Feb.08 37.000 €
5% Hachfassen 164 €

2% Herr 802052 mM ist nicht zu erreic 212 €

auf unbestimmte zeit
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Projekt: Sales Pipeline

Aufgabenstellung: Basierend auf dem Prinzip der sog. "Umsatzerwartung aufgrund von Bearbeitungszustédnden einzelner

Kundenkontakte" wurde ein Tool zur Steuerung und Kontrolle der Verkaufsmitarbeiter erstellt.

Supervisor und Verkaufer haben dabei unterschiedliche Tool- und Bearbeitungsrechte.
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Datei Bearbeiten Ansicht Einfiigen Format Extras Daten Fenster ? Er'eaﬁv‘!ty
onsulting
0= ﬂ g & _g 83% = @ . = = € ~Comunicat1‘un5
| | =| Risch
¢ |Sales-Pipeline: Supervisor Earbor S Export gag;} B 5*"95*"6";;21} "'""““’;
3-60 22934 € 589 €
Bearbeiten| Sortieren | §»» ‘ . ] e 4 (3) | Beenden || 61.90 12.803 € - €
Sortieren nach [‘5?| =t cadilll ]|

— 90 + 76.870 € e
Kunde Risch Stand: 16.09.2008 Gesamt 119.234 € 589 €
Produz] Datum erste Umsatz  Geplanter 5 o = Sales-Forecast
Kunde Ont Land Handle Ort Ation Wt Fons Akquise-Status KWF Nachste Aktion [ohne Datum!)
Ll DE H Land Jul 08 473€ Sep 08 D1 Positives Signal (mindlich) B0% Termin 2B4€
GO0 DE H Jul. 08 473€ Sep. 08 D1 Positives Signal (miindlich) B0% Termin 284 €
Lxvpell O +4T0@eellmz DE H 5 Aug. 08 473 € Okt. 08 C1 Angebot wersandt 20% Telefonieren 95 €
=Vl =l mesll 34 200w DE p Produzent/Hzndler Dez 07 51400€ Jan 09 BO Adresse in Bearbeitung 10%  Vorenischeidung Feb. 09 5.140€
=Wl =l W4l 05 2.0 DE P Dez. 07 37.000€ Jan 09 EO Vertrag unterzeichnet 100% “orentzcheid Feb.08 37.000€
=il eOSam + Omilhé; DE P Interessent/Kunde Mrz. 08 3.285€ Sep. 08 NO Negativ, follow-up 5% Nachfassen 164 €
= w= =005 0 DE H Sep. 07 10.585€ Sep. 08 AD Adresse unbearbeitet 2% Herr @020 mm st nicht zu erreic 212€
Y=t | DE P Bedeutung Okt. 07 S8.400€ Apr. 09 NO Negativ, follow-up 5% auf unbestimmte zeit verschoben 420 €
=& =m0 LOM=40 DE H Jan. 08 585 € Okt. 0B N1 Negativ, filt raus 100% Nachfassen - €
=t v [ g ¥ty DE P Produkt Mrz. 08 14850€ Okt. 08 C1 Angebot versandt 20% Angebotsbesprechung 2970€
FLOADZam seallmfss DE H Mrz. 08 800€ Sep. 08 DO Entzcheidungsprozess lduft 35% Telefonieren 280€
AM.ogoses feZalmfs DE P Aug. 08 1.000€ Oki. 02 C1Angebot versandt 20% Telefonieren 200€
sl2Nmo0s DE P Datum erste Aktion Jul.0&  1.289€  Jan. 09  C1 Angebot versandt 20%  Termin 258€
=4000SEm dnel ¥maxm DE H Jan. 08 1116€ Jan 0% D1 Positives Signal (miindlich) B60% nachfassen BT0E
g S+ [ =ju B VNN DE P Umsatz erwartet Jan. 08 14.850€ MNov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen beziglich Angebot 5198 €
SL+NLe S»O0=mv0 DE P Jan.0& 13.910€ Nov. 08 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen 4889 €
dmll 4evm T ool m DE H Geplanter Kauf Jan. 08 3500€ Nov. 08 DO Entscheidungsprozess luft 35% nachfassen 1225€
=0+ FY=r] et DE P Mov. 07 1531€ Jan. 09 NO Negativ, follow-up 5% Zuriickgestelt e
BNz i een0Ox DE H = Jan. 08 888€ Okt. 0B C1 Angebot versandt 20% Nachfassen 180 €
Seaden= sOel 40 DE H Akquise-Status Jun. 07 608€ Okl 08 DO Enischeidungsprozess uft 35%  telefonieren 213€
FHD=Le S S0&e0 DE P Jan. 08 4500€ Jan. 09 DO Entscheidungsprozess lauft 35% will bei BN D+ & Se¥ ansc 1.575€
#'O0Je0&; LT DE P KWF Jan. 08 13280€ Ok 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen beziiglich Angebot 4841 €
FO0Je0&s feT-T Y-~i-r 1 DE P Jan. 08 10.100€ Okt. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen beziglich Angebot 3535€
Oveell O iHEmeTe DE P Nachste Aktion Jan. 08 S400€ Okt. 08 DO Entzcheidungsprozess lduft 35% nachfassen 2940 €
Emiry Fog) s m el myr DE H Jan. 08 1.045€ Nov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen 386 €
zO0ML#HENe LTes L DE P = Jan. 08 1750€ Okt 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen B13€
H=rys DE P Verkiufer Jan 08  4628€  Sep 08 NO Negativ, follow-up 5% Nachfassen 231E
00wl DE P Jan. 08 1.500 € Sep. 08 NO Negativ, follow-up 5% Nachfassen T5€
xex00 N &+00%  DE P Timestamp (Last Action) Jun. 08  B100€ Mrz. 09 DO Entscheidungsprozess lduft 35%  Nachhaken 2135€
egr sl meall0 iSemlilipsg DE H Mrz. 08 28850€ Dez. 08 DO Entzcheidungsprozess lduft 35% Nachhaken 10.098 €
omallossgo +02lmi;e DE P Sales-Forecast Jan. 08 12030€ Okt. 08 DO Entscheidungsprozess Iduft 35% Nachfassen beziglich Angebot 4211 €
L xmllL &L +S0 40 DE P Mai. 08 14599 € Sep. 08 D1 Positives Signal (mindlich) B0% Nachfassen BS9 €
Cxm, = meslllOd SO0+ m DE P Dialog Schlicfien Jan. 08 8600€ Feb 09 DO Entscheidungsprozess lduft 35% H. £ 10L0 ruft mich zurlick, wenn 3.010€
LA e =M w4l =0%500m DE P Okt. 07  11.350€  Jan 09 NO Negativ, follow-up 5% zu langfristig, an S5 4+ ibergebe SEBE
SO+ ¥mlla 2l S0 x%m DE P T =y TEETECW Jan. 08 1661€ Mai 0% NO Negativ, follow-up 5% Nachhaken Bl€
Hp=A20.0 simm DE H | C Sellszsm=e0So Jan. 08 2250€ Nov.08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% nachfassen 788 €
SPROHEE Fl_#m+ QM. 0% DE P | B rmaHLMIeT Sep. 07 1.733€  Sep. 08 CO Prasentationstermin versinbart 15% Nachfassen 280 €
U Y e B Pk e 1 P8 TR ] I WY T VR, P, 1) lan D& _ 1899¢ Okt N C0 Prisentationstermin versinhart ~ 15% narhfazsen ann e

o g M A MY Start f Indexwerte ', Sales-Pipeline / |+

Die Liste aller Kontakte kann nach jedem Kriterium sortiert werden

Microsoft Excel - 48 Sales-Pipeline DE (MUSTER
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D@n &[4 % B @<t o ﬂgBS% = EI_ Wingdings Bl B £
| AD =] =| Ege Fensterbau
H ina" H Tage Gesamt Sales-Forecast: Verloren
2 | Sales-Pipeline: Supervisor E import Export Los = =
3160 22.964 € - €
Bearbaiten ‘ §22 ]“  TRL AR R MR P Beenden || 61-90 12.803 € <
90 + 76.870 € - €
Verkiufer: Risch Stand: 16.09.2008 Gesamt 119.263 € - 3
Produz. Interess Bedeu- Datum erste Umsatz  Geplanter - 2 Sales-Forecast
Kunde Ort Land Handler| Kunde | tung Produkte Aktion M Akquise-Status KWF Nachste Aktion [ohne Datum!)
= =[] m+4] 3 =l O DE P | A e Dez. 07 37.000€ Jan 09 EO Verirag unterzeichnet 100% Vorentscheid Feb.09 37.000€
TT e =y eeeZ: DE P | B IRaHLHI$TH Mrz. 08 5650€ Sep. 08 D1 Positives Signal (mindlich) 60% Termin verginbaren 3390€
S HmllL &ML +S0040% DE P | B rmAMSMASD Mai. 08 1488 € Sep 08 D1 Positives Signal (miindlich) 60% Nachfassen 899 €
~4000ZEm &elxm0xm DE H | C  Zell+meOsa Jan. 08 1.116€ Jan 0% D1 Positives Signal (mindiich) 60% nachfassen 670 €
Fe b0 SHeB¥mI, DE H I C Im&iOei+énm Jul. 08 473€ Sep. 02 D1 Positives Signal (mundiich) 60% Termin 284 €
AEO0Te LR 3 Lria] DE H | C  Sellvmeisa Jul 08 473€ Sep. 08 D1 Positives Signal (miindlich) 80% Termin 284 €
=agr =limpll0 PSemilipss DE H K B sell+zm=e0sa Mrz. 08 28850€ [Dez. 02 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachhaken 10098 €
Pyt To ke T} ille +4e0 DE B | B IRSHIHIST Jan. 08 224B0€ Dez. 03 DO Entscheidungsprozess liuft 35% Entscheidung hdngt davon ab, ob CH 7B86BE
Y= Yo ter T} ille ¢ee0 DE P I 8 bib Jan. 08 21.550€ Dez 03 DO Entscheidungsprozess liuft 35%  Nachfassen beziglich Angebot 7543€
SlL+MLe #O04mvRI DE B | B wie Jan. 08 14850€ Hov. 028 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen bezlglich Angebot 5.19B€
Sl+Le [ == B VAR DE B | B maMSMASD Jan. 08 13%10€ Hov. 08 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen 4869 €
O00e0& fell Jend-r DE B | B IEaMSMIeD Jan. 08 13260€ Okt 02 DO Entscheidungsprozess lduft 35% Nachfassen bezlglich Angebot 4641€
s all Ossga +o0a mi}e DE P I B rmaHLMI$TH Jan. 08 12.030€ Ok 02 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen bezuglich Angebot 4211€
#0080 felol Semd-r ] DE P | B ©EE Jan. 08 10100€ Okt 02 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen beziiglich Angebot 3535€
. oxmY, =lle+4lL0 SMLOo0O+le DE P K B CEe Jan. 08 8600€ Feb 053 DO Entscheidungsprozess lduft 35% H. 5.0 ruft mich zuriick, wenn 3.010€
Ovesl tHEARGT e DE P | B IRSHIHIST Jan. 08 28400€ Ok. 02 DO Entscheidungsprozess lduft 35% nachfassen 2840 €
ExexOO il e+00% DE P K B LECE-E gl ] Jun. 08 6100€ Mrz. 05 DO Entscheidungsprozess lauft 35% Nachhaken 2135€
i ==K ) & S0&#0 DE P K B T Jan. 08 4500€ Jan 09 DO Entscheidungsprozess lauft 35% wil bei RALD e+ & S+¥ ansc 1575€
ol %o s e+l m DE H ! B Zell+Zmedss Jan 08 3500€ MNov. 08 DO Entscheidungsprozess lauft 35% nachfassen 1225€
Hpz=ARNLO suEn DE H | C  Zell+zmedsa Jan. 08 2350€ Mov. 08 DO Entscheidungsprozess lduft 35% nachfassen TEBE€
20N ¢2ENe 254 Rl Oexm DE P K B rmaHLMI$TH Jan. 08 1.750€ Okt 02 |DOEntscheidungsprozess lauft 35% Nachfassen 613€
=0O0V:MLe + O BIp2 DE P K B +Demy. ®. Jan. 08 1560 € Sep 08 DOEntscheidungsprozess lauft 35% Nachhaken 546 €
0SS Es sm4lmr DE H K C  Em+On05ss Jan. 08 1.045€ Mov. 02 DO Entscheidungsprozess luft 35% Nachfassen 366€
FLAagoSes desallmfss DE H | B +0em. =R Wrz. 08 800€ Sep. 02 DO Entscheidungsprozess liuft 35% Telefonieren 280 €
Seaded= COsflmie0d DE H | C  Zell+meOsa Jun. 07 B08€ Oki. 02 DO Entscheidungsprozess lauft 35% telefonieren 213€
GG L ErE Eord DE B I A IRDMSHASTH Mrz. 08 14850€ Okt 02 C1 Angebot versandt 20% Angebotzbesprechung 2970€
+3xe0l x40 L xesz=a: DE B 1 B maysMAeD Wrz. 08 14720€ Okt 02 C1 Angebot versandt 20% Workshop 2544 €
*QLés sl xm@mp: DE P | C  rmANSHIeT Jul08  2139€ Dez 08 C1 Angebot versandt 20%  Telefonieren 428€

Hier wurde die Liste nach Bearbeitungszustdnden sortiert und farbig dargestelit.
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Projekt: Sales Pipeline

Aufgabenstellung: Basierend auf dem Prinzip der sog. "Umsatzerwartung aufgrund von Bearbeitungszustanden einzelner
Kundenkontakte" wurde ein Tool zur Steuerung und Kontrolle der Verkaufsmitarbeiter erstellt.
Supervisor und Verk&ufer haben dabei unterschiedliche Tool- und Bearbeitungsrechte.

Die Daten kénnen umfassend ausgewertet werden.
Dabei kann die Umsatzerwartung von 30, 60, 90 Tagen und die Gesamtumsatzerwartung
in verschiedenen Diagrammen angezeigt werden.

Creativity

Consulting
, Communication .

Sales-Pipeline: Ubersicht iiber alle Werte

Magatiy, fol bw-up

Megativ, fallt rans

104727 €

= 3

70.000.00 €
61.60005 €
6000000 €
50.000.00 €
40.000,00 € EEALLINLLES
30.000.00 €
2000000 €
10.000,00 € LR Oeiie
514000 € 5.52600 €
164727 €
wme [ me [ m z
€ ! N
Adresss Adresssin Praseniation Angebol Entscheidung Posilives Verirag Megatv, lollow{ Megafiv, alli
unbearbeilsl | Bearbeilung vereinbari wersandl lauit Signal unlerzeichnel 15 raus
EReihei | 211.00€ 5.140,00 € 550,80 € 7.527,60€ | 6165005€ | 552650€ | 3700000€ | 184727¢€ - £
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